
Inoltre ti saranno forniti strumenti per indurre una trance conversazionale sia di persona che al telefono.

Ti è mai capitato di non essere così ef�icace come vorresti con uno o più clienti? Di avere 
la sensazione di non riuscire ad entrare nel loro mondo? Avere cioè l’impressione di non 
riuscire ad attrarre la loro attenzione per quanti sforzi tu facessi?

Ti è mai capitato invece di capire che hai perso l’attimo giusto per chiudere un buon 
affare, sapendo che quell’occasione non si presenterà più?

Dietro una vendita c’è spesso un grande lavoro fatto di preparazione, studio del prodotto, 
modi�iche o miglioramenti.

La parte conclusiva è solo la ciliegina sulla torta. In questo caso però la ciliegina è molto 
importante perchè permette alla torta di esistere. Immagina di poter esercitare 
un’in�luenza inarrestabile sui tuoi clienti ed essere in grado di avere la loro completa 
attenzione e la capacità di focalizzarli sui bene�ici del prodotto o servizio integrando 
ciò che deve essere migliorato in un progetto congiunto per il futuro.

Immagina di poter raggiungere i risultati che vuoi e che le tue vendite siano in realtà 
delle grandi opportunità per i tuoi clienti che ti saranno grati per i tuoi consigli per i 
mesi e gli anni a venire. Immagina di poterti trasformare nella persona di cui i tuoi clienti 
si �idano di più e di poter orientare le loro scelte in piena tranquillità. 
Sarebbe bello, vero? Ebbene questo è il corso che trasformerà questo sogno in realtà.
 

Trainer CHARLIE FANTECHI

IN QUESTO CORSO IMPARERAI A:

- trovare l’area critica del cliente per focalizzare ed espandere il suo bisogno
- utilizzare le domande strategiche per trasformare il problema in opportunità
- usare il linguaggio ipnotico per proiettare il cliente nella realizzazione dell’     
 obiettivo
- creare delle ancore ipnotiche per far riaccedere il cliente a stati produttivi
- usare la speed closure per trasformare il consenso in una vendita

Il corso non si sostituisce nemmeno in parte ad un percorso di laurea o specializzazione post-lauream
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